BUSINESS EN AUTO

Gerton Eijkhout over zijn ervaring met Van Zuijlen Auto’s

Gerton Eijkhout van Eijkhout & Part-
ners was in aanvang een beetje scep-
tisch. Een auto kopen zonder dat je
hem gevoeld en geroken hebt? Als ac-
countant houdt Eijkhout van zekerhe-
den. Hij deed het toch en kocht een
Audi A6 3.0 TDI Quattro. “Binnen en-
kele weken leverde Tom een volle au-
to voor de prijs van een standaarduit-
voering. De begeleiding en de afleve-
ring overtroffen mijn verwachtingen.
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Dus komt mijn volgende auto daar
ook weer vandaan.”

Eijkhout & partners richt zich op het
MKB, vrije beroepsbeocefenaren en
vermogende particulieren met dien-
sten op het gebied van accountancy,
belastingen, personeel & organisatie
en verder alle zakelijke beslissingen.
“Onze dienstverlening is gebaseerd
op vertrouwen dat wij de verwachtin-

gen waarmaken en doen wat we af-
spreken. Betrouwbaarheid en deskun-
digheid, daar gaat het in ons vak om.
Onze kracht is dat we binnen de re-
gels, maar buiten de lijnen denken.
Dat doen we in een optimale prijs/
kwaliteitverhouding en dat leidt tot
een langdurige samenwerking.”

Precies dat gevoel hield Gerton Eijk-
hout ook over aan zijn eerste kennis-
making met Tom van Zuijlen. “Zijn
naam werd in mijn cliéntenkring vaak
genoemd, maar ik twijfelde. Na mijn
eerste gesprek was ik overtuigd en
kreeg Tom de opdracht een auto te
zoeken. Dat leidde snel tot het afge-
sproken resultaat, sterker nog, het
overtrof mijn verwachtingen. Dus
heeft hij er een klant bij.”

Kijk voor meer informatie op
www.vanzuijlenautos.nl




