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Peeman Dranken verkoopt drank, met name Heineken 
Bier, maar ook Amstel en Brand. “En daarnaast alle 
dranken die een café of restaurant eventueel nodig 

zou kunnen hebben. Onze sterke punten? Directe service. 
Vandaag besteld is vandaag geleverd. En we hanteren gun-
stige prijzen, omdat onze overhead laag is. Naast de slijterij 
en drankenhandel verhuren we bijvoorbeeld ook tapinstalla-

Stijn Gerrits over Van Zuijlen Auto’s
Stijn Gerrits nam in december 2005 Peeman Dranken in Nijme-
gen over van zijn vader. Daarmee werd hij niet alleen eigenaar 
van een drankengroothandel, maar ook van een slijterij die 
een paar uur per week is geopend. Horeca is zijn doelgroep, 
maar hij levert soms ook aan particulieren. Hij bedient zo’n 500 
zakelijke klanten in de regio Nijmegen. Onlangs kocht hij een 
BMW 535d Touring bij Van Zuijlen Auto’s in Malden.

ties of verzorgen we relatiegeschenken 
met eigen logo’s.”

Stijn was op zoek naar een nieuwe 
auto en hij wist precies wat hij wilde, 
een jonge BMW 535d Touring. “Die 
auto combineert grote luxe met brute 
kracht. Een vriend maakte me attent op 
Tom van Zuijlen. Hij kreeg de zoekop-
dracht. Twee dagen later was het raak, 
een prachtige 535d Touring. Tom heeft 
hem geïmporteerd. We kwamen er wat 
prijs betreft snel uit en binnen twee 
weken was alles geregeld. Gezocht, 
betaald en gehaald. En nu ben ik sinds 
enkele dagen de trotse eigenaar van een 
prachtauto. Hij bevalt prima.”

Tevreden? “Ja, absoluut. Het hele 
proces ging snel en accuraat. Met ge-
garandeerde kwaliteit, want Tom doet 
geen concessies aan die kwaliteit. Hij 
kent de handel als zijn broekzak, kan 
bijvoorbeeld de kilometerstand garan-
deren en hij durft dus ook de gewone 
fabrieksgaranties af te geven. Dat geeft 
een vertrouwd gevoel.” Kijk voor het 
actuele aanbod van Van Zuijlen Auto’s 
op www.vanzuijlenautos.nl.   ■

Odesso
Aan het eind van dit jaar zal Nederland 
verrast worden door de robot Odesso, een 
nieuw fenomeen op het gebied van interac-
tie tussen mens en machine. Odesso heeft 
alle middelen aan boord om te communi-
ceren met zijn omgeving en internet. Door 
middel van WiFi is de robot gekoppeld aan 
zijn controle centrum, het controle centrum geeft daarop ontwikkelaars de moge-
lijkheid software te ontwikkelen ten gunste van zijn autonomie. Het wereldwijde 
Microsoft robotica software programma zal een grote bijdrage leveren aan het te 
ontwikkelen kunstmatige gedrag van deze machine. Dit project is tot stand gekomen 
in samenwerking met bekende Amerikaanse robot ontwikkelaars en robot engineers 
van de Georgia Tec universiteit. Odesso zal in eerste instantie (commercieel) ex-
clusief ingezet worden voor bedrijven die voorlichting en presentaties willen geven. 
Hij zal klanten begeleiden en een uitgebreide bedrijfspresentatie geven via zijn in-
gebouwde apparatuur, beamer, touch screen en open voice communicatie systeem. 
Via deze weg is er interactie tussen mens en robot. In de toekomst zal Odesso ook in-
gezet worden voor ondersteunende bewakingstaken in combinatie met het verstrek-
ken van informatie aan de bezoekers tijdens grotere events. De 2.2m hoge Odesso is 
de eerste robot in europa van zijn soort en zal in de toekomst ondersteuning krijgen 
van soortgelijke collega robots. Voor meer informatie: www.odesso.nl

Intellectueel eigendom: niet onaantastbaar 
als het om innovatie gaat
Wie jarenlang heeft gewerkt aan bijvoorbeeld een boek, een soft-
wareprogramma, de aanleg van een databank of een uitvinding, 
ziet niet graag een ander met de ‘voortbrengselen van zijn geest’ 
aan de haal gaan. En gelukkig wordt intellectueel eigendom ook 
beschermd door de wet. Maar exclusiviteit heeft een keerzijde. 
Want als een onderneming haar intellectueel eigendom niet wil 
delen met andere ondernemingen die daardoor van de markt 
gedrukt worden, kan er sprake zijn van misbruik van machtspo-
sitie. De rechter kan in zo’n geval beslissen dat de eerste onder-
neming haar intellectuele eigendom in licentie móet geven. 
 
Onder welke voorwaarden kan een onderneming verplicht wor-
den om haar intellectueel eigendom met anderen te delen? Ju-
riste Sophie van Loon onderzocht het en stelt een helder crite-
rium voor: alleen wanneer verdere innovatie belemmerd wordt, 
móet een ondernemer zijn vondst in licentie geven. Sophie van 
Loon promoveerde op 6 november aan de Radboud Universi-
teit. In de onderzoeksnieuwsbrief van de Radboud Universiteit 
Nijmegen, www.ru.nl/wetenschapsagenda/editie5 leest u meer 
over Sophie van Loons promotieonderzoek


