Veel tijd heeft hij niet, druk druk druk, maar dat is cok
niet nodig. Twan Hofmans schetst in enkele bewcordin
gen zijn ervaringen met Tom van Zuijlen van Van Zuijlen
Auto’s. "Ik kende Tom al langer, ncg uit zijn Mercedes
tijd, van NEC en Ewijk. En ik heb onlangs mijn eerste au
to bij hem gekocht, een Porsche Cayenne turbo. Ik heb

hem benaderd, vertelt wat mijn wensen waren ~het nieu
we type met een aantal opties- en we waren er snel uit.
Cat was het voortraject. De offerte kwam per mail en
toen heb ik de kncop docorgehakt. Ik ben uitermate tevre
den, vooral ock cmdat de service via hem viekkelocs ver
locpt. Ik heb dus geen zorgen.”

Twan Hofmans nam in 1997 het bedrijf van zijn vader over.
Hofmans in Cuijk biedt consumenten en bedrijven een
breed aanbod in alles voor de vicer (behalve steen) en alles
voor de ramen. Hij stuurt 45 medewerkers aan. Het bedrijf
heeft voor ccnsumenten een regionale functie (klanten ko
men uit het gebied Arnhem-Den Bosch- Venlo) en voor pro
jectontwikkeling werkt Hotmans zelfs landelijk. Zijn eerste
auto? “Een Nissan Micra op mijn achttiende.”

Twan Hofmans is vooral tevreden cp de manier waarep zijn
vraag is behandeld. “Snel en efficient. We hebben de tijd
genomen voor het eerste gesprek en daarna ging het
voortvarend. |k ben zc tevreden dat ik hier volgende week
weer zit voor een nieuwe auto voor mijn moeder.” Kijk voor
meer infoc op www.vanzuijlenautos.nl.



